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Памяти моей мамы,
Нэлли Алексеевны Чуриловой

ОТ АВТОРА

Когда-то мне казалось, что нет большего счастья, чем 
заниматься любимым делом, за что еще и деньги платят. 
Но с годами неминуемо накапливается чувство устало-
сти, хочется заняться чем-то другим, как в анекдоте:

Артиста спрашивают:
— Вам нравится ваша профессия?
На что тот отвечает:
— Нравится… если бы не спектакли и репетиции.

Может, поэтому часто приходилось слышать от сле-
дователей, секретарей суда, сотрудников колоний, при-
ставов и вообще людей, не связанных с юриспруденци-
ей, рассуждения о трудностях их работы, желании уйти 
в  адвокаты. Но  все мы привыкли видеть внешнюю, 
праздничную сторону чужой профессии, а не ее рутину, 
тяжелую и малопривлекательную.

Книга, которую вы держите в руках, в первую оче-
редь адресована людям, думающим связать свою судь-
бу с адвокатской профессией, а также тем, кто только 
что, после студенческой скамьи, стал адвокатом. Гово-
рят, что в вузах учат лишь одному: как без пользы дела 
проводить время. Даже учитывая невысокое качество 
нынешнего образования, с таким утверждением следует 
согласиться лишь отчасти. Теоретические знания, полу-
ченные во время учебы, — это фундамент, на основе ко-
торого можно развить профессиональные навыки. Если 
его нет, то построить прочное здание квалифицирован-
ного специалиста вряд ли получится.



 

Для того чтобы стать хорошим адвокатом, мало знать 
законы. Нужны практические навыки и  жизненный 
опыт. Именно поэтому молодому специалисту прихо-
дится пробивать себе дорогу по большей части собствен-
ными силами, ценою «гибели» не одного несчастного 
клиента. Скажу больше, не изучив всех сторон адвокат-
ской профессии, даже юристу с опытом работы нельзя 
в один миг переквалифицироваться в адвокаты.

То, что здесь написано, — это результат многолетних 
дневниковых записей и практической деятельности ав-
тора, не всегда вписывающейся в привычные шаблоны 
профессии. Книга дает представление о скрытых и из-
вестных сторонах адвокатской деятельности на приме-
рах реальных судеб людей, а содержащиеся в ней све-
дения и факты из различных наук и областей познания 
могут заинтересовать не только начинающих адвокатов, 
коллег, но и читателей, далеких от юриспруденции.

От автора
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ПРЕДИСЛОВИЕ 

К ТРЕТЬЕМУ ИЗДАНИЮ

Совершенно неожиданными для меня были отзы-
вы читателей (студентов, стажеров, адвокатов, людей, 
не имею щих отношения к юриспруденции), написанные 
уже после первого издания книги с искренним душев-
ным порывом. Приведу лишь некоторые из них в сокра-
щении.

* * *

Уважаемый Юрий Юрьевич, большое Вам спасибо за такую 
прекрасную книгу! Она — настоящая находка для человека, 
который на определенном этапе своей жизни и карьеры за-
дается вопросом о начинании такого дела, как адвокатура. 
Ваша книга очень четко отражает все реалии современного 
мира, в котором свободно гуляет коррупция и все, что де-
лают люди, направлено исключительно на извлечение соб-
ственной выгоды. Признаться, так думал и я до прочтения 
данной книги, но Вы как автор смогли убедить меня в том, 
что не все адвокаты ищут в делах исключительно выгоду, 
а коррупции не всегда удается перечеркнуть букву закона.

С уважением, 
Дроздовский Андрей

* * *

Уважаемый Юрий Юрьевич, огромное спасибо за  кни-
гу, я учусь на 3-м курсе на юрфаке, хочу стать адвокатом, 
большое влияние на это решение оказала Ваша книга. Хочу 
поработать помощником адвоката, желаю Вам крепкого здо-
ровья и огромных успехов в работе.

С уважением, 
Олег Орлов
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* * *

Осмелюсь выразить благодарность читателя за Вашу книгу. 
Для меня ценность Вашего труда заключается именно в со-
ветах практика, которые не встретить в научной литературе. 
Книгу прочел с карандашом и, признаюсь, обнаружил отве-
ты на вопросы, к которым самостоятельно не мог найти наи-
более оптимальный подход. Это касается и Вашего взгляда 
на выбор позиции по делу, технологии защиты, использова-
ния доказательства защиты и прочее. Отдельно хотел бы от-
метить главу первую книги «Есть такая профессия». В сущ-
ности, в голове рождается только один эпитет — «здорово». 
Действительно — здорово! Спасибо за Ваш труд!

С уважением, стажер Московской 
городской коллегии адвокатов, 

Фомин Алексей

* * *

Будучи в Москве, в «Библио-Глобусе», на днях я купил Вашу 
книгу для начинающих адвокатов… Хотя она названа посо-
бием для начинающих адвокатов, не думаю, что все опытные 
адвокаты знают то, что Вы в ней изложили. Я с удоволь-
ствием ее прочитал и, поверьте, значительно обогатил свои 
профессиональные знания (хотя в моей библиотеке давно 
имеются такие пособия для адвокатов, как «Искусство речи 
на суде», труды Гарриса и много пособий для адвокатов, из-
данных уже в советское время). Книга — достаточно ин-
тересная, написана простым и доходчивым языком. Когда 
я читал главу, посвященную взаимоотношениям адвоката 
и клиента, то мне казалось, что Вы пишете о моих взаимо-
отношениях с клиентами. То, о чем Вы написали, со мной 
происходит почти каждый день. Спасибо Вам за Ваш бес-
ценный труд, посвященный российским адвокатам.

Ильяс Тимишев. 
Член адвокатской палаты 

Кабардино-Балкарской Республики
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* * *

Купил книгу, потому что хотелось узнать о Вашей профес-
сии с другой стороны, изнутри, а не с ее внешней стороны. 
Также были определенные мысли, чтобы переквалифици-
роваться в  адвокаты. Нигде не  встречал в  одной работе 
ранее столько отражений деятельности адвоката в  раз-
личных сферах литературы и искусства. Несмотря на то что 
Вы писали о своих «неудачах», как это может показаться 
со  стороны, это мне показалось лучшей положительной 
характеристикой Вашей деятельности. То, как Вы самоот-
верженно боретесь с системой, и то, какими принципами 
Вы руководствуетесь в своей деятельности. После Вашей 
книги заинтересовался другими Вашими работами. Желаю 
Вам успехов и новых публикаций!

С уважением, Евгений

* * *

Меня зовут Микова Ева Борисовна, адвокат Первой Цен-
тральной Коллегии Адвокатов Адвокатской Палаты Иркут-
ской области. Мне бы хотелось выразить Вам благодарность 
за Вашу замечательную книгу. Обычно скептически отно-
шусь к юридической литературе из серий «самоучитель», 
«сам себе юрист/адвокат» и прочее. Однако Ваша книга со-
вершенного иного качества и содержания. С первых страниц 
чувствуется любовь и волнение за нашу непростую профес-
сию. Доступно Вам удалось показать все грани профессии 
и юридические тонкости, и психологические особенности 
работы, и даже примеры из литературы и искусства! Огром-
ное Вам спасибо за интересное и познавательное чтение!

В настоящем издании книги были учтены пожелания 
читателей, советы коллег, стажеров и студентов, с кото-
рыми обсуждались темы и стиль изложения самоучи-
теля. Вместе с тем я не стал сводить содержание книги 
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к набору образцов документов и превращать самоучи-
тель в скучный учебник по теории права. Изложенные 
в ней практические рекомендации, возможно, не только 
заинтересуют коллег и окажут помощь студентам в осво-
ении профессии, но, надеюсь, позволят рядовым читате-
лям, не имеющим юридического образования, ориенти-
роваться в юриспруденции (проводить несложные дела, 
контролировать работу нанятого юриста и пр.).

Отзывы и  пожелания просьба направлять автору 
на адрес личной электронной почты: chur.j@yandex.ru.



ЕСТЬ ТАКАЯ 
ПРОФЕССИЯ…
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