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А ЛА Л

Отзывы

«В ходе одной из встреч Левитас предложил использовать новый 

канал продаж наших книг. Мы попробовали — и уже в следую-

щем году этот канал принес нам около $200 000 в продажах».

Михаил Иванов, издательство «Манн, Иванов и Фербер», Москва

«Мы внедряем советы Левитаса для наших клиентов — и всег-

да видим рост выручки, сбоев нет. Внедрили в магазине “кар-

тонных продавцов” — рост продаж на 15%. Внедрили партнер-

ские акции в компании по натяжным потолкам — рост на 24%. 

Рекомендации по допродажам подняли чек в магазине посуды 

на 50%. Книги Левитаса должны быть настольными для каждого 

маркетолога или директора магазина».

Ольга Жукова, группа «КИТ Медиа», Нижний Новгород

«Инструменты от Левитаса позволили нам снизить на 36% затра-

ты на рекламу и при этом не только поднять продажи через наш 

магазин на 15–20% в год (при стагнации в предыдущем году), 

но и привлечь КОМУС как стратегического партнера, теперь он 

продает в месяц в два раза больше наших журналов, чем наш 

магазин, и ежемесячно увеличивает объем закупки».

Мартынова Мария, ООО «Кадры в порядке», Москва

«После того как я прочитал книгу Левитаса и стал внедрять со-

веты из нее, количество продаж и клиентов в моем рекламном 

агентстве выросло вдвое, средний чек — втрое, количество 

клиентов федеральных — также втрое, и плюс к тому мы и сами 

вышли на региональный уровень».

Вячеслав Грачев, рекламное агентство «РезидентЪ», Печора

 «Благодаря полученным советам рост продаж в моей товарной 

категории составил 387% за три года. За прошедший год про-

дажи по моим товарам выросли на 38%, у остальных катего-

рийных менеджеров был спад продаж в среднем на 15–20%. 

Теперь все сидят изучают рекомендации Левитаса».

 Рипсиме Арутюнян, компания «Тор», сеть магазинов «Сард», Ереван
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Как поднять прибыль в 5,5 раз

Ǵȕȍ ȗȖȏȊȖȕȐȓ ǹȍȘȋȍȑ, ȉȣȊȠȐȑ țȟȍȕȐȒ. «ǨȓȍȒșȈȕȌȘ! ȇ ȝȖȟț 
ȗȖȝȊȈșȚȈȚȤșȧ! — ȊȖșȚȖȘȎȍȕȕȖ ȏȈȒȘȐȟȈȓ Ȗȕ Ȋ ȚȘțȉȒț. — ǷȘȐ-

ȉȣȓȤ ȔȖȍȋȖ ȌȍȓȈ ȕȍ ȗȘȖșȚȖ ȊȣȘȖșȓȈ Ȋ ȗȧȚȤ ș ȗȖȓȖȊȐȕȖȑ ȘȈȏ 
ȗȖșȓȍ ȊȈȠȐȝ țȘȖȒȖȊ — ȖȕȈ țȎȍ ȋȖȌ ȕȍ ȖȗțșȒȈȍȚșȧ ȕȐȎȍ ȥȚȖȋȖ 
țȘȖȊȕȧ!»
ǯȈ ȗȖȓȚȖȘȈ ȋȖȌȈ ȌȖ ȚȖȋȖ ȉȐȏȕȍș ǹȍȘȋȍȧ ȕȈȝȖȌȐȓșȧ ȕȈ ȋȘȈ-

ȕȐ ȏȈȒȘȣȚȐȧ — ȗȘȐȉȣȓȤ ȉȣȓȈ ȚȈȒȖȑ ȕȐȏȒȖȑ, ȟȚȖ ǹȍȘȋȍȦ 

ȌȈȎȍ ȗȘȐȠȓȖșȤ ȕȈȑȚȐ ȘȈȉȖȚț ȕȈ ȗȖȓșȚȈȊȒȐ. ǲȖȋȌȈ Ȏȍ Ȗȕ Ȗȉ-
ȘȈȚȐȓșȧ Ȓ ȒȖȕșțȓȤȚȈȕȚȈȔ Ȑȏ ȞȍȕȚȘȈ ȗȖȌȌȍȘȎȒȐ ȗȘȍȌȗȘȐȕȐ-

ȔȈȚȍȓȤșȚȊȈ, Țȍ ȓȐȠȤ ȗȖșȖȊȍȚȖȊȈȓȐ ȊȏȧȚȤ șșțȌț Ȑ ȌȈȚȤ ȔȈșșȐ-

ȘȖȊȈȕȕțȦ ȘȍȒȓȈȔț.
Ǫ ȗȖȐșȒȈȝ ȘȍȠȍȕȐȧ ǹȍȘȋȍȑ ȕȈȚȒȕțȓșȧ Ȋ ȎțȘȕȈȓȍ ȕȈ ȔȖȦ 

șȚȈȚȤȦ Ȗ ȔȈȓȖȉȦȌȎȍȚȕȣȝ șȗȖșȖȉȈȝ ȗȖȌȕȧȚȤ ȗȘȖȌȈȎȐ. Ƕȕ 

ȐșȗȖȓȤȏȖȊȈȓ ȖȌȐȕ ȗȘȐȍȔ Ȑȏ ȥȚȖȑ șȚȈȚȤȐ — Ȑ ȘȍȏțȓȤȚȈȚ ȕȈ-
șȚȖȓȤȒȖ ȊȗȍȟȈȚȓȐȓ ȍȋȖ, ȟȚȖ ǹȍȘȋȍȑ ȗȍȘȍȟȐȚȈȓ Ȋșȍ ȔȖȐ șȚȈȚȤȐ, 

ȒȈȒȐȍ ȚȖȓȤȒȖ șțȔȍȓ ȕȈȑȚȐ, Ȉ ȗȖȚȖȔ ȏȈȗȐșȈȓșȧ ȕȈ ȔȖȑ ȒțȘș.
Ǫ ȗȍȘȊȣȍ Ȏȍ ȕȍșȒȖȓȤȒȖ ȔȍșȧȞȍȊ ǹȍȘȋȍȑ țȌȊȖȐȓ ȌȖȝȖȌȣ, 

ȏȈȚȍȔ țȌȊȖȐȓ Ȑȝ ȍȡȍ ȘȈȏ. ǷȖȚȖȔ Ȕȣ ȕȍ ȖȉȡȈȓȐșȤ ȖȒȖȓȖ 
ȋȖȌȈ — Ȑ ȊȖȚ Ȗȕ ȗȖȏȊȖȕȐȓ Ȕȕȍ, ȟȚȖȉȣ ȗȖȌȍȓȐȚȤșȧ șȊȖȐȔȐ 

țșȗȍȝȈȔȐ Ȑ ȗȖȓțȟȐȚȤ ȗȈȘț ȕȖȊȣȝ șȖȊȍȚȖȊ.
«ǹȒȈȎȐȚȍ, ǨȓȍȒșȈȕȌȘ, — șȗȘȖșȐȓ Ȗȕ ȕȈ ȗȘȖȡȈȕȐȍ, — Ȉ ȗȖ-

ȟȍȔț Ǫȣ ȕȍ ȕȈȗȐȠȍȚȍ ȒȕȐȋț Ȗ ȚȖȔ, ȒȈȒ ȗȖȌȕȧȚȤ ȗȘȐȉȣȓȤ șȊȖ-
ȍȋȖ ȉȐȏȕȍșȈ? ǪȈȠȐ șȖȊȍȚȣ, ȧ țȊȍȘȍȕ, ȉȣȓȐ ȉȣ ȕȈ Ȋȍș ȏȖȓȖȚȈ 
Ȍȓȧ ȕȈȟȐȕȈȦȡȐȝ ȗȘȍȌȗȘȐȕȐȔȈȚȍȓȍȑ, ȌȈ Ȑ ȖȗȣȚȕȣȔ ȗȘȐȋȖ-
ȌȐȓȐșȤ ȉȣ!»

ǪȖȚ ȖȕȈ, ȥȚȈ ȒȕȐȋȈ.
Ǫȣ ȊȓȈȌȍȓȍȞ ȉȐȏȕȍșȈ? ǰȓȐ ȘȈȉȖȚȈȍȚȍ Ȋ șȜȍȘȍ ȗȘȖȌȈȎ, 

ȔȈȘȒȍȚȐȕȋȈ ȓȐȉȖ ȘȍȒȓȈȔȣ? ǺȖȋȌȈ ȗȖȏȌȘȈȊȓȧȦ — ȚȍȗȍȘȤ Ȑ Ȋȣ 

ȔȖȎȍȚȍ ȐșȗȖȓȤȏȖȊȈȚȤ ȐȌȍȐ Ȑ ȗȘȐȍȔȣ, ȒȖȚȖȘȣȍ țȎȍ ȗȖȔȖȋȓȐ 

ȔȖȐȔ ȒȓȐȍȕȚȈȔ ȏȈȘȈȉȖȚȈȚȤ șȖȚȕȐ Țȣșȧȟ Ȑ ȔȐȓȓȐȖȕȣ ȌȖȓȓȈ-
ȘȖȊ. ǬȈȊȈȑȚȍ ȗȘȖȊȍȘȐȔ, șȒȖȓȤȒȖ Ȍȍȕȍȋ ȖȕȐ ȗȘȐȕȍșțȚ ȊȈȔ.
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Чему вы научитесь из этой 
книги

ǲȖȋȌȈ Ȋȣ ȗȘȖȟȐȚȈȍȚȍ ȥȚț ȒȕȐȋț, Ȋȣ ȐȏțȟȐȚȍ 257 ȗȘȖȊȍȘȍȕȕȣȝ 
șȗȖșȖȉȖȊ ȗȖȌȕȧȚȤ ȊȈȠț ȗȘȐȉȣȓȤ ȏȈ ȒȖȘȖȚȒȖȍ ȊȘȍȔȧ Ȑ ȗȘȈȒ-
ȚȐȟȍșȒȐ ȉȍȏ ȏȈȚȘȈȚ. ǵȈȗȘȐȔȍȘ, Ȋȣ țȏȕȈȍȚȍ:

• Как поднять продажи, сделав своими клиентами людей, 

которые никогда не стали бы покупать ваш товар или 

услугу (стр. 204).

• Как поднять средний чек на 76%, потратив всего пять 

рублей на покупателя (стр. 217).

• Как удалось запустить успешный бизнес, вложив в дело 

всего 12% от того, что предполагал изначальный бизнес-

план (стр. 390).

• Как выполнить план продаж на месяц всего за три дня, 

используя один мощный маркетинговый прием (стр. 337).

• Как увеличить вдвое объем продаж товара, который уже 

и так есть в каждом доме (стр. 223).

• Как сеть ресторанов подняла продажи супов в 10 раз, 

не потратив ни копейки (стр. 172).

• Как компания удвоила средний чек всего за пять минут,

научив продавцов использовать одну «волшебную» 

фразу (стр. 118).

• Как сделать, чтобы одни клиенты приводили других, 

тратя при этом меньше 3 рублей на каждого покупателя 

(стр. 97).
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• Как листки бумаги с копеечной себестоимостью подни-

мают продажи на два миллиона долларов в год (стр 173).

• Какой способ рекламы позволяет компании со средним 

чеком в сотни тысяч рублей получать новых клиентов, 

тратя на привлечение всего лишь сотни рублей (стр. 93). 

Ǫșȍ șȗȖșȖȉȣ țȊȍȓȐȟȍȕȐȧ ȊȈȠȍȑ ȗȘȐȉȣȓȐ ȖȗȐșȈȕȣ ȖȟȍȕȤ 
ȗȖȌȘȖȉȕȖ, șȖ ȊșȍȔȐ ȚȖȕȒȖșȚȧȔȐ Ȑ ȌȍȚȈȓȧȔȐ, ș ȔȕȖȎȍșȚȊȖȔ 

ȗȘȐȔȍȘȖȊ, ȟȚȖȉȣ Ȋȣ ȔȖȋȓȐ ȓȍȋȒȖ ȊȕȍȌȘȐȚȤ Ȑȝ Ȋ șȊȖȍȔ ȉȐȏ-
ȕȍșȍ — Ȑ ȉȣșȚȘȖ ȗȖȓțȟȐȚȤ ȘȍȏțȓȤȚȈȚ.
Ǩ ȒȘȖȔȍ ȚȖȋȖ, Ȋ ȒȕȐȋȍ Ȋȣ ȕȈȑȌȍȚȍ șșȣȓȒȐ Ȍȓȧ ȉȍșȗȓȈȚȕȖȋȖ 

șȒȈȟȐȊȈȕȐȧ ȌȍșȧȚȒȖȊ ȌȖȗȖȓȕȐȚȍȓȤȕȣȝ ȔȈȚȍȘȐȈȓȖȊ.
ǿȐȚȈȑȚȍ, ȊȕȍȌȘȧȑȚȍ — Ȑ ȏȈȘȈȉȈȚȣȊȈȑȚȍ ȍȡȍ ȉȖȓȤȠȍ Ȍȍȕȍȋ 

ȖȚ ȊȈȠȍȋȖ ȉȐȏȕȍșȈ!



А ЛА Л

Шесть ключей к увеличению 
прибыли

ǯȈȌȈȟȈ ȥȚȖȑ ȒȕȐȋȐ — ȌȈȚȤ ȊȈȔ, țȊȈȎȈȍȔȣȑ ȟȐȚȈȚȍȓȤ, ȕȈȉȖȘ 

ȐȕșȚȘțȔȍȕȚȖȊ Ȍȓȧ ȘȖșȚȈ ȗȘȐȉȣȓȐ ȊȈȠȍȋȖ ȉȐȏȕȍșȈ. Ǫȣ țȏȕȈ-
ȍȚȍ,  ȕȈȌȖ șȌȍȓȈȚȤ, ȟȚȖȉȣ ȗȖȓțȟȐȚȤ ȉȖȓȤȠȍ Ȍȍȕȍȋ ȖȚ 
șȊȖȍȋȖ ȉȐȏȕȍșȈ, Ȑ ȗȖȓțȟȐȚȍ ȘȍȞȍȗȚȣ ȚȖȋȖ,  ȥȚȖ șȌȍȓȈȚȤ — 

ȐȏțȟȐȚȍ 257 ȐȕșȚȘțȔȍȕȚȖȊ țȊȍȓȐȟȍȕȐȧ ȗȘȐȉȣȓȐ.

Причем добрые две трети этих инструментов вообще не тре-

буют затрат, а оставшуюся треть можно применить с неболь-

шими затратами — как правило, в пределах пары тысяч ру-

блей — так что их может позволить себе даже малый бизнес.

ǷȍȘȊȣȔ ȌȍȓȖȔ ȧ ȗȘȍȌȓȈȋȈȦ ȊȈȔ ȜȖȘȔțȓț țȊȍȓȐȟȍȕȐȧ 
ȗȘȐȉȣȓȐ — ȗȘȖșȚțȦ Ȑ ȌȖșȚțȗȕțȦ. ǹțȡȍșȚȊțȍȚ ȊșȍȋȖ  

    , Ȑ Ȋșȍ ȖȕȐ ȊȒȓȦȟȍ-
ȕȣ Ȋ ȥȚț ȜȖȘȔțȓț.

ЧТОБЫ БИЗНЕС ПРИНОСИЛ БОЛЬШЕ ДЕНЕГ:

Привлекайте больше новых клиентов.

Заключайте с ними больше сделок.

Продавайте больше товаров каждому.

Берите за каждый товар больше денег.

Делайте больше повторных продаж.

Используйте больше способов сэкономить.

ǪȈȠ ȉȐȏȕȍș ȔȖȎȍȚ ȗȘȐȕȖșȐȚȤ ȊȈȔ ȉȖȓȤȠȍ Ȍȍȕȍȋ. ǹȍȒȘȍȚ 
ȏȈȒȓȦȟȈȍȚșȧ Ȋ ȚȖȔ, ȟȚȖȉȣ ȏȈȌȍȑșȚȊȖȊȈȚȤ Ȋ ȉȐȏȕȍșȍ Ȋșȍ ȠȍșȚȤ 
ȒȓȦȟȍȑ. ǲȖȕȍȟȕȖ, ȌȈȎȍ ȐșȗȖȓȤȏȖȊȈȕȐȍ ȖȌȕȖȋȖ ȐȓȐ ȌȊțȝ Ȑȏ 
ȕȐȝ ȗȖȏȊȖȓȐȚ ȊȈȔ ȗȖȌȕȧȚȤ ȌȖȝȖȌȣ, ȏȈȟȈșȚțȦ ȕȈ ȌȍșȧȚȒȐ ȗȘȖ-
ȞȍȕȚȖȊ. ǵȖ ȍșȓȐ ȗȖșȚȍȗȍȕȕȖ ȏȈȌȍȑșȚȊȖȊȈȚȤ Ȋșȍ ȒȓȦȟȐ — ȗȘȐ-

ȉȣȓȤ ȔȖȎȍȚ ȊȣȘȈșȚȐ Ȋ ȕȍșȒȖȓȤȒȖ ȘȈȏ.



15Ш    

«Е     »

ǷȘȍȌȗȘȐȕȐȔȈȚȍȓȤ, ȐșȗȖȓȤȏțȦȡȐȑ ȓȐȠȤ ȕȍȒȖȚȖȘȣȍ Ȑȏ 
ȥȚȐȝ ȒȓȦȟȍȑ, ȗȖȝȖȎ ȕȈ ȠȚȈȕȋȐșȚȈ, ȒȖȚȖȘȣȑ ȚȘȍȕȐȘțȍȚ ȚȖȓȤ-
ȒȖ ȖȌȕț ȘțȒț, — ȖȟȍȕȤ șȒȖȘȖ ȍȋȖ ȘȍȏțȓȤȚȈȚȣ ȗȍȘȍșȚȈȕțȚ ȘȈ-
șȚȐ, ȗȖȚȖȔț ȟȚȖ ȔȈȒșȐȔȈȓȤȕȣȑ Ȋȍș ȠȚȈȕȋȐ ȉțȌȍȚ ȖȗȘȍȌȍȓȧȚȤ 
ȕȍ șȐȓȤȕȈȧ, Ȉ șȓȈȉȈȧ ȘțȒȈ. ǰȔȍȕȕȖ ȗȖȥȚȖȔț ȐȏȘȧȌȕȈȧ ȟȈșȚȤ 
ȊȓȈȌȍȓȤȞȍȊ ȉȐȏȕȍșȈ ȚȘțȌȐȚșȧ ȔȕȖȋȖ Ȑ ȚȧȎȍȓȖ, Ȉ ȏȈȘȈȉȈȚȣȊȈ-
ȍȚ ȔȈȓȖ. Ǫ ȚȈȒȐȝ șȓțȟȈȧȝ ȐșȗȖȓȤȏȖȊȈȕȐȍ «ȜȖȘȔțȓȣ ȗȘȐȉȣ-

ȓȐ» ȗȖȏȊȖȓȧȍȚ ȐșȗȘȈȊȐȚȤ ȌȍȓȖ.
ǹȚȘțȒȚțȘȈ ȒȕȐȋȐ, ȒȖȚȖȘțȦ Ȋȣ ȌȍȘȎȐȚȍ Ȋ ȘțȒȈȝ, ȗȖȊȚȖȘȧȍȚ 

ȥȚț ȜȖȘȔțȓț. Ǫ ȒȕȐȋȍ ȠȍșȚȤ ȉȖȓȤȠȐȝ ȟȈșȚȍȑ — ȗȖ ȖȌȕȖȑ ȕȈ 
ȒȈȎȌȣȑ «ȒȓȦȟ Ȓ ȗȘȐȉȣȓȐ». ǰ Ȋ ȒȈȎȌȖȑ ȟȈșȚȐ — ȔȕȖȎȍșȚȊȖ 
ȐȌȍȑ, «ȜȐȠȍȒ», ȗȘȐȍȔȖȊ Ȑ șȖȊȍȚȖȊ, ȒȖȚȖȘȣȍ Ȋȣ șȔȖȎȍȚȍ 
ȗȘȐȔȍȕȐȚȤ Ȋ șȊȖȍȔ ȉȐȏȕȍșȍ.
ǿȈșȚȤ Ȑȏ ȥȚȐȝ ȗȘȐȍȔȖȊ ȊȈȔ țȎȍ ȏȕȈȒȖȔȈ, ȟȈșȚȤ ȔȖȎȍȚ ȊȈș 

țȌȐȊȐȚȤ. ǶȌȕȈȒȖ Ȋșȍ ȖȕȐ ȌȖșȚȈȚȖȟȕȖ ȗȘȖșȚȣ, ȟȚȖȉȣ Ȑȝ ȔȖȋ Ȑș-
ȗȖȓȤȏȖȊȈȚȤ ȟȍȓȖȊȍȒ ȉȍȏ șȗȍȞȐȈȓȤȕȖȋȖ ȖȉȘȈȏȖȊȈȕȐȧ. ǰ Ȋșȍ ȖȕȐ 

ȉȍșȗȓȈȚȕȣ ȓȐȉȖ ȔȈȓȖȏȈȚȘȈȚȕȣ, ȚȈȒ ȟȚȖ Ȋȣ șȔȖȎȍȚȍ ȐȔȐ ȊȖș-
ȗȖȓȤȏȖȊȈȚȤșȧ Ȋȕȍ ȏȈȊȐșȐȔȖșȚȐ ȖȚ ȊȍȓȐȟȐȕȣ șȊȖȍȋȖ ȉȦȌȎȍȚȈ.
ǲȘȖȔȍ ȚȖȋȖ, Ȋ ȒȕȐȋȍ Ȋȣ ȕȈȑȌȍȚȍ șȖȚȕȐ ȗȘȐȔȍȘȖȊ ȚȖȋȖ, ȒȈȒ 

șȈȔȣȍ ȘȈȏȕȣȍ ȒȖȔȗȈȕȐȐ, ȉȖȓȤȠȐȍ Ȑ ȔȈȓȍȕȤȒȐȍ, Ȋ ǸȖșșȐȐ 

Ȑ ȏȈ ȘțȉȍȎȖȔ, ȐșȗȖȓȤȏȖȊȈȓȐ ȥȚȐ ȗȘȐȍȔȣ — Ȑ ȒȈȒȐȍ ȘȍȏțȓȤ-
ȚȈȚȣ ȖȕȐ ȗȖȓțȟȐȓȐ.

ȅȚț ȒȕȐȋț ȔȖȎȕȖ ȟȐȚȈȚȤ ș ȓȦȉȖȑ șȚȘȈȕȐȞȣ. ǶȌȕȈȒȖ 
Ȋ ȗȍȘȊȣȑ ȘȈȏ ȗȘȖȟȐȚȈȑȚȍ ȍȍ ȖȚ ȕȈȟȈȓȈ Ȑ ȌȖ ȒȖȕȞȈ, ș ȒȈȘȈȕ-

ȌȈȠȖȔ Ȋ ȘțȒȈȝ. ǯȈȗȐșȣȊȈȑȚȍ ȒȈȎȌțȦ ȐȌȍȦ, ȒȖȚȖȘțȦ șȖȟȚȍȚȍ 
ȗȖȌȝȖȌȧȡȍȑ, — Ȑ Ȋȣ ȗȖȓțȟȐȚȍ ȋȖȚȖȊȣȑ ȗȓȈȕ ȘȈȏȊȐȚȐȧ șȊȖȍ-
ȋȖ ȉȐȏȕȍșȈ.
ǷȖȔȕȐȚȍ: ȊȈȠ ȉȐȏȕȍș ȔȖȎȍȚ ȗȘȐȕȖșȐȚȤ ȊȈȔ ȉȖȓȤȠȍ 

Ȍȍȕȍȋ!


