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Прежде всего хочу поблагодарить Анну Биллер, которая по-
могала мне в подборе материала для этой книги и редактировании 
и великолепная интуиция которой сыграла определенную роль 
для формы и содержания «48 законов власти». Без нее ничего бы 
не получилось.

Я должен также выразить признательность моему дорогому 
другу Михаэлю Шварцу, ведь именно ему я обязан знакомством 
с художественной школой Fabrica в Италии. Он же познакомил 
меня там с Йостом Элфферсом, который стал моим «соучастни-
ком» в работе над «48 законами власти». Именно там, в замыс-
ловатом мире школы Fabrica, Йосту и мне открылась непреходя-
щая актуальность Макиа велли, и из наших споров там, в Венеции, 
родилась эта книга.

Хочу поблагодарить Анри Ле Губена за то, что снабжал меня 
множеством исторических анекдотов в духе Макиавелли, уделяя 
особое внимание многочисленным французским персонажам, 
которые играют в этой книге весьма заметную роль.

Не могу не упомянуть Леса и Сумико Биллер, которые предо-
ставили в мое распоряжение свою библиотеку по японской исто-
рии и помогли в написании разделов книги, посвященных япон-
ской чайной церемонии, а также моего доброго друга Элизабет 
Ян, которая была моим консультантом по истории Китая.

Для такой книги, конечно, очень важны исторические мате-
риалы. Поэтому я особенно благодарен научной библиотеке 
Калифорнийского университета Лос-Анджелеса, где я провел 
немало приятных дней, знакомясь с ее богатейшим собранием.

Моим родителям Лоретте и Стэнли Грин я бесконечно при-
знателен за их терпение и поддержку.
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И конечно, не могу не упомянуть своего кота Бориса, который 
составлял мне компанию на протяжении бесконечной вереницы 
дней работы над рукописью. 

Наконец, всем тем в моей жизни, кто искусно использовал 
игру власти, чтобы годами манипулировать мною и причинять 
боль, – я не таю на вас обид и благодарен за то, что вдохновили 
меня на создание «48 законов власти».

Роберт Грин



Анне Биллер и моим родителям

Р. Г.
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свою репутацию непоколебимой. Всегда бдительно ожидайте возможных 
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Используйте ум, знания и беготню других людей для продвижения соб-
ственных дел. Такая помощь не только сэкономит ваши ценные силы 
и время, но и придаст вам божественный ореол преуспеваю щего чело-
века. Ваши помощники будут забыты, вас же запомнят. Никогда не де-
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Когда вы вынуждаете другого человека действовать, сила на вашей сторо-
не. Выгоднее всего добиться, чтобы противник подошел к вам, нарушая 
ради этого собственные планы. Соблазните его сказочными выгодами — 
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А НЕ ДОВОДАМИ

Любой минутный успех, которого, как вам кажется, вы добились в споре, 
оборачивается пирровой победой. Куда эффективнее можно заставить 
других согласиться с вами, если действовать, не произнося ни слова. По-
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