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Основа политической экономии, как 
и любой из социальных наук, — это, несо-
мненно, психология. Может, однажды на-
ступит день, когда мы будем способны вы-
вести законы социальной науки из прин-
ципов психологии.

Вильфредо Парето, 1906

П Р Е Д И С Л О В И Е

П
еред тем как мы начнем, хочу рассказать две истории — 
о моем друге Даниэле Канемане и о моем наставнике Амосе 

Тверски. Эти истории дают представление о том, чего ожидать 
от данной книги.

УГОДИТЬ АМОСУ

Даже тем из нас, кто не может вспомнить, куда положил в про-
шлый раз ключи, жизнь дарит незабываемые моменты. Это мо-
гут быть общественно-значимые события. Если мы с вами при-
мерно одного возраста, то таким событием может быть убий-
ство Джона Кеннеди (в тот момент я учился на первом курсе 
колледжа, новость застала меня на баскетбольной площадке 
в спортзале). Для всех, кто достаточно взрослый, чтобы читать 
эту книгу, еще одним подобным событием может быть теракт 
11 сентября 2001 года (я тогда только встал с постели и слушал 
Национальное общественное радио, пытаясь осознать случив-
шееся).

Незабываемые моменты могут быть связаны с личными со-
бытиями: от свадьбы до попадания в лунку с одного удара. Для 
меня особенным днем был день, когда позвонил Дэнни Канеман. 
Хотя мы довольно часто общаемся и сотни раз я говорил с ним 
по телефону, тот звонок я помню в деталях, вплоть до места, где 
тогда стоял. Это случилось в начале 1996 года. Дэнни позвонил, 
чтобы поделиться печальной новостью о том, что у Амоса Твер-
ски последняя стадия рака и ему осталось жить около шести ме-
сяцев. Я был настолько ошарашен, что вынужден был передать 
трубку жене, чтобы прийти в себя.
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РИЧАРД ТАЛЕР

Весть об умирающем друге всегда шокирует, но Амос Твер-
ски был не такой человек, который может умереть в возрасте 
пятидесяти девяти лет. Амос, чьи работы и выступления были 
всегда точны и безупречны, на чьем столе не было ничего, кроме 
блокнота и карандаша, не просто умирал.

Он держал свою болезнь в секрете, пока еще мог ходить на ра-
боту. Да и потом тоже — до самого последнего момента в курсе 
были только несколько человек. Нам не было позволено кому-
либо об этом рассказывать, кроме своих жен, так что на протя-
жении пяти месяцев мы по очереди утешали друг друга, пока 
вынуждены были скрывать этот трагический факт.

Амос не хотел, чтобы о его болезни стало известно обще-
ственности, так как не желал в свои последние дни играть роль 
умирающего. Надо было закончить работу. Он и Дэнни решили 
выпустить книгу: собрание статей (своих и других авторов) в той 
области психологии, пионерами которой они стали — изучение 
суждений и принятия решений. Они назвали книгу «Рациональ-
ный выбор, ценности и фреймы».

Амос хотел заниматься тем, что любил: работать, проводить 
время с семьей, смотреть баскетбол. Ему не нужны были визи-
ты с соболезнованиями, но «рабочие» визиты были разрешены, 
поэтому я пришел повидаться с ним примерно за шесть недель 
до его кончины под слабым предлогом обсудить финальный ва-
риант нашей совместной статьи. Мы посвятили немного времени 
работе, а потом смотрели плей-офф Национальной баскетболь-
ной ассоциации (НБА).

Амос проявлял мудрость во всем, что делал в своей жизни, 
и это распространилось и на его болезнь 1. Проконсультировав-
шись со специалистами из Стэнфорда о своих перспективах, 
он решил, что не стоит тратить последние месяцы своей жизни 
на бесполезное лечение, которое только ухудшит его самочув-
ствие, добавив всего несколько недель. Он сумел сохранить 
острый ум. Он объяснил своему онкологу, что рак — это не игра 
с нулевым исходом: «То, что вредит моей опухоли, не обязатель-
но приносит пользу мне». Однажды по телефону я спросил, как 
он себя чувствует, на что он ответццил: «Знаешь, это забавно, 
но когда у тебя просто грипп, ты думаешь, что умираешь, а когда 
действительно умираешь, то чувствуешь себя вполне хорошо».

Амос скончался в июне, похороны состоялись в Пало Альто, 
Калифорния, где он жил со своей семьей. Сын Амоса Оуэн вы-

1  Пока Амос был жив, среди психологов ходила шутка, что он изобрел 
тест на уровень IQ, состоящий из одного задания: чем раньше ты поймешь, 
что он умнее тебя, тем выше твой интеллект.


