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Предисловие

О дно из преимуществ работы с Дональдом — 
возможность наблюдать за ним в повседнев-

ной жизни. За годы нашего знакомства я узнал 
и настоящего Дональда, и Дональда публичного 
и обнаружил, что это один и тот же человек. Бо-
лее того, в жизни он больше и значительнее, чем 
на публике.

Работая с ним, я наблюдал, как он размышляет, 
слушал его, когда его мысли превращались в сло-
ва, а слова — в действия. В большинстве случаев 
мысли, слова и действия этого человека логически 
продолжают друг друга. Быть может, именно поэ-
тому он прямолинеен и резковат. Дональд прямо-
линеен именно потому, что его мысли, слова и дей-
ствия составляют единое целое и не противоречат 
друг другу.

У многих из нас есть знакомые, которые на по-
верку оказывались тремя разными людьми. Они 
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думают одно, говорят другое, а делают третье, их 
поступки идут вразрез и с мыслями, и со словами. 
Я видел, как подобные люди добиваются некоторого 
успеха и живут полной противоречий жизнью.

В начале 1980-х годов я потерял свой первый 
крупный бизнес. Потерять все было ужасно, имен-
но так, как мы обычно представляем себе это. Я по-
терял все и стал считать себя неудачником. Самой 
большой моей потерей была утрата веры в свои си-
лы. Я знал, что нужно делать, но по некоторым при-
чинам просто не делал этого. Моя работа над собой 
в последующее десятилетие свелась к тому, чтобы 
приобрести власть над собственными мыслями. Для 
возвращения к правильному образу мыслей я на-
чал читать и слушать высказывания великих лю-
дей… чтобы потом сделать их своими. Медленно, но 
верно моя деловая жизнь стала набирать обороты, 
и я снова превратился в победителя.

В 1987 году, как раз после падения фондового 
рынка, мне в руки попала книга Дональда «Искус-
ство заключать сделки»1. Чтобы прочитать ее, мы 
с женой отложили все дела. Мир вокруг нас рушил-
ся, а мы получили возможность и преимущество — 

1 Трамп Д. Искусство заключать сделки. — Альпина Биз-
нес Букс, 2008.
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ПРЕДИСЛОВИЕ

через мысли, слова и действия Дональда — увидеть 
мир бизнеса. К 1994 году мы с моей женой Ким 
стали наконец финансово свободны. На досуге мы 
с ней часто вспоминаем, как книга Дональда вдох-
новила нас, заставила идти вперед, несмотря на тот 
хаос, что творился вокруг.

В 1997 году, читая его книгу «Искусство возвра-
щаться» («The Art of the Comeback»), мы убеди-
лись в том, что внимаем мыслям великого человека. 
Немногие люди способны открыто говорить правду, 
еще меньше людей готовы писать о своих ошибках, 
уроках и бесконечных попытках.

В 2004 году мы с Ким впервые встретились 
с Дональдом. Конечно, мы не были знакомы, но 
он был с нами невероятно любезен, и мы поблаго-
дарили его за то, что в своих книгах он поделился 
с нами своими размышлениями. В конце 2006 года 
мы с Дональдом опубликовали книгу под названием 
«Почему мы хотим, чтобы вы были богаты»1.

Движимые общим интересом к судьбам людей 
и желанием передать им свои знания, мы с Дональ-
дом написали эту книгу, предсказав разразившийся 
в 2008 году финансовый кризис.

1 Трамп Д., Кийосаки Р., Макайвер М., Лектер Ш. По-
чему мы хотим, чтобы вы были богаты. — Попурри, 2007.
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Писать предисловие к этой книге — большая 
честь для меня, потому что, научив нас образу мы-
слей чемпионов, Дональд сделал мне и моей жене 
большой подарок — подарок, который он несет 
всему миру… подарок более ценный, чем деньги.

 Роберт Кийосаки


